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RESUMO

Este trabalho trata da importancia da educacdo financeira para os maritimos.
Baseado no livro escrito por Rajeeve Kaushik, serd apresentado o planejamento
financeiro ideal para cada faixa etéaria do profissional do mar e, apos esse guia,
serdo comentados 0s principais produtos financeiros que podem vir a ajudar o

“‘mercante” a atingir seu sonho.

Palavras Chave: Educacéo financeira. Maritmo. Produtos financeiros.



ABSTRACT

This work deals with the relevance of financial education for seafarers based on the
book written by Rajeeve Kaushik. It will show which financial planning serves for
each seafarer’s age range and after this guide, this document lists and details the

main financial products that are going to lead them to their goals.

Keywords: Financial education. Seafarers. Financial products.
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1 INTRODUCAO

Como nas Grandes Navegacdes este trabalho vem a ser um pioneiro no tema
da importancia da educacao financeira para maritimos na Escola de Formacao de
Oficiais da Marinha Mercante (EFOMM). Este € o primeiro passo de muitas outras
descobertas no assunto de Gestéo Financeira para Maritimos.

Muitos desta escola escolheram essa brilhante profissdo unicamente pelo fato
dela proporcionar altos salarios e beneficios em relacdo a meédia profissional
brasileira. No entanto, percebo que j& na EFOMM, muitos dos meus amigos nao
estdo preocupados em como gerir da melhor forma possivel o dinheiro que recebem.
Qualquer estudo basico em educacdo financeira mostra que o pensamento € o
principal fator que faz o individuo ser rico e préspero, ou pobre e escasso. Tal fato é
explicado detalhadamente em um famoso livro escrito por Harv Eker, Os Segredos
de Uma Mente Milionaria. Por meio deste Trabalho de Conclusdo de Curso, propde-
se, mesmo que de forma bastante simpléria, utilizando-se de uma pesquisa bastante
informal, provar a importancia da educacgéao financeira para o nicho dos profissionais
gue viabilizam o comércio através do mar.

Os maritimos que participaram da pesquisa e ao qual esta monografia
pretende ajudar, sdo pertencentes a qualquer cargo hierarquico dentro de um navio
mercante. Seus objetivos, com seus respectivos pagamentos, podem ser 0s mais
variados possiveis. Desde buscar na marinha mercante uma fonte de renda principal
para financiar o seu custo de vida e da sua familia, até buscar uma oportunidade de
fonte de riqueza e vida abundante, no sentido de nao ter que passar nenhum tipo de
restricdo financeira e atingir a independéncia financeira.

E necessério enfatizar que muitos dos dados desse Trabalho de Conclus&o
de Curso (TCC) séo subjetivos, mas através de inUmeras conversas com maritimos,
muitas obtidas durante a confec¢do dos questionarios, percebe-se que entre a
tripulacdo muitos séo infelizes por viverem longe da familia e isolados, e mesmo
assim insistem no trabalho indesejado por conta do retorno salarial, pois em terra
nao teriam outro emprego que lhes proporcionassem um retorno financeiro
semelhante.

No entanto, eles ndo buscam mudar seus maus habitos financeiros para que

um dia possam sair dessa condi¢cdo, e muitos acabam frustrados por terem ficado
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por anos navegando e ndo terem conseguido acumular nenhum dinheiro ou
patrimoénio consideravel. Nesse contexto, eu utilizarei bastante nas paginas a seguir
o0 exemplo vivo do senhor Rajeeve Kaushik, que escreveu The Guide To Financial
Planning To Seafarers (O Guia para o Planejamento Financeiro de Maritimos).

O autor entrou na Marinha Mercante e navegou durante 29 anos; deixou a
profissdo aos 50 anos de idade, apds impor sua autoaposentadoria, pois havia
conquistado a sonhada independéncia financeira. Tal fato € uma evidéncia do
guanto a educacado financeira € importante, e que a Marinha Mercante é uma
profissdo que fornece uma grande oportunidade para o maritimo que, em pouco

tempo, pode conquistar seu objetivo financeiro.

Nesse contexto, saber gerir o préprio salario torna-se fundamental, e tal fato

torna-se essencial para a felicidade e bem estar do maritimo.

Como Uultimo objetivo a ser atingido por este trabalho, sugere-se a
necessidade de uma adaptacdo na matéria de economia que os alunos da EFOMM
cursam no segundo ano. Fica aqui a proposta, pois essa disciplina académica nao
aborda em nenhum momento o gerenciamento financeiro pessoal. Ela apresenta
apenas uma nocédo de macroeconomia; sendo que ampliar o pensamento do futuro
oficial por meio de uma melhor educacgéo financeira é algo que garante um futuro
mais prospero para o0 aspirante a navegante e também para o pais, que finalmente
estaria formando profissionais e consumidores mais conscientes, que virdo a atuar

de forma positiva para a economia brasileira.
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2 PERFIL DOS MARITIMOS

2.1 Perfil do oficial da Marinha Mercante recém-formado na EFOMM

Os Oficiais Mercantes formado pela Escola de Formacdo de Oficiais da
Marinha Mercante (EFOMM) possuem caracteristicas individuais bem similares aos
seus pares. Todos séo jovens, j& que podem ingressar na instituicdo aos 17 anos
(com a necessidade da aprovacdo do responséavel) ou até o limite maximo de 23
anos. E saem do Centro de Instrucdo com no maximo 26 anos, solteiros perante a
lei, e sem filhos.

A EFOMM é uma Universidade do Mar, um centro de referéncia para a
formacgéo de profissionais altamente qualificados. O curso ndo € sé oferecido para
brasileiros, mas também para alguns jovens cujos paises amigos que nao tenham
uma Escola de Marinha Mercante; ou para jovens cujos paises de origem possuam
intercAmbio de alunos como: Peru, Panama, Equador, Republica Dominicana,
Angola, Senegal e Gabéao.

O Brasil cumpre um papel de destaque no cenario mundial e aparece como
6tima referéncia na América Central, América do Sul e parte da Africa quando o
assunto € Marinha Mercante. Tal fato atesta o nivel de capacitagdo profissional a
que o Oficial brasileiro se langa no mercado.

Na EFOMM séao formados Oficiais em duas op¢des de curso: o de Nautica e o
de Maquinas. Tanto no curso de nautica quanto no de maquinas, os alunos estudam
na escola em regime de internato durante trés anos e recebem um salario
compativel ao fato de serem alunos com atividades militares.

O curso tem dois periodos e € desenvolvido em oito semestres, a saber:

- Periodo Académico, composto de seis semestres letivos em regime de
internato, com dedicacédo exclusiva do aluno; e estruturado em um sistema serial
anual, dividido em dois semestres.

- Periodo de Estagio, compreendendo dois semestres embarcados para o
curso de Nautica e Maguinas, cumprindo estagio supervisionado.

As atividades de ensino sdo desenvolvidas nos Centros de Instrucao

Almirante Graca Aranha (CIAGA), sediado no Rio de Janeiro-RJ, e Almirante Braz
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de Aguiar (CIABA), sediado em Belém-PA; e compreendem atividades académicas,
militares e extraclasse.

- Atividades Académicas sdo desenvolvidas em salas de aula, laboratorios, a
bordo de embarcacdes, plataformas, terminais maritimos, estaleiros e simuladores;

- Atividades Militares sdo desenvolvidas com vistas a formacgao militar naval e
compreendem disciplinas curriculares, embarques, formaturas, cerimonias e eventos
civico-militares, servico diario, pratica de lideranca e atividades de rotina das
OrganizacOes Militares; e

- Atividades Extraclasse destinam-se a complementar o curso e
compreendem palestras, seminarios, filmes, visitas, atividades sociais, esportivas e
culturais, de interesse para a formacé&o do aluno.

Apods o término do 3° ano, o aluno realizara, obrigatoriamente, o Estagio de
Praticante, denominado Programa de Estagio (PREST), a bordo de embarcacdes
mercantes utilizadas na navega¢cdo maritima e o apoio maritimo, exclusivamente em

empresas indicadas pelos Centros de Instrucao.

figura 1- Alunos da EFOMM no simulador

Fonte: disponivel em www.mar.mil.br/ciaga/efomm/incio.htm

Durante os semestres académicos, os alunos sdo militares, conforme previsto
no Estatuto dos Militares, por estarem realizando a Formacéo de Oficiais da Reserva
da Marinha e isso faz com que ampliem o senso de responsabilidade e disciplina.

ApoOs a declaracédo de Praticantes, os alunos séo desligados do Servigo Ativo

da Marinha do Brasil, incluidos como Guarda Marinha da Reserva, de acordo com a
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legislagdo em vigor. Como alunos civis, passam a ser regidos pelas Normas do
Ensino Profissional Maritimo (EPM), e o Regimento Interno dos Centros de
Instrucao.

Ao terminar o curso, o aluno sera declarado Bacharel em Ciéncias Nauticas
(curso de nivel superior), e passara a integrar o quadro de Oficiais da Reserva ndo
remunerada da Marinha do Brasil, no posto de 2° Tenente.

figura 2- Alunos da EFOMM em formatura.
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Fonte: autoria propria

Percebe-se que além da profissdo desafiadora de singrar o mar e fomentar o
comércio maritimo e a economia da nacdo brasileira, 0 jovem mercante opta por
essa profissdo por poder receber um salario bem maior que a média salarial de um
jovem ou adulto brasileiro.

O salario médio do trabalhador brasileiro em janeiro de 2016 foi de R$
2.227,50, segundo levantamento feito nas regides metropolitanas de Belo Horizonte,
Recife, Rio de Janeiro, Salvador, Sdo Paulo e Porto Alegre, dado retirado do artigo
do site UOL, de 23/03/2016, na parte de economia. O oficial mercante recém-
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formado ganha cerca de quatro vezes mais do que essa meédia, mesmo tendo
acabado de concluir a praticagem.

No entanto, apesar da profissdo garantir um salario maior, muitos nao
conseguem manter uma vida financeira sadia, e quanto mais o salario aumenta mais
seus custos também aumentam.

E enganam-se 0s que pensam que quando ganharem mais, sobraré dinheiro.
Isso acontece porque na ansia de conquistar o que nunca tiveram, eles acabam
gastando mais e envolvendo-se em longa dividas de passivos (que sao bens que
ndo geram renda, somente despesa), ao inves de focar na ampliagdo de sua coluna

de ativos.
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2.2 Perfil do maritimo em geral

Por ainda ser aluna, nédo tive a oportunidade de passar meses embarcada a
fim de construir a minha ideia sobre o perfil do maritimo de diferentes idades e perfis
sociais.

No entanto, eu pude ter como base o relato do autor do livro “Financial
Planning for Seafarers”. O senhor Rajeeve Kaushik, que navegou durante 29 anos
na marinha mercante, e desenvolveu um projeto com toda a tripulacdo sobre a vida
financeira deles, a fim de ajuda-los.

E importante ressaltar que ele também pdde conviver com diferentes
nacionalidades, segundo Rajeeve relata nesse trecho do livro:

‘I have seen my colleagues at sea of all ages, nationalities, states, states of
mind, and states of life. Freshly joining sea, leaving sea, coming back to sea, talking
and planning of leaving the sea life forever and never actually doing it.

Most of their decisions, peace of mind or the lack of it was mostly connected to
their financial situation.”

Traducdao livre:

“Eu tenho visto colegas do mar de todas as idades, nacionalidades, estados e
niveis de mentalidade e de vida. Recém chegados ao mar, deixando o mar, voltando
para o mar, falando e planejando em deixar a vida de maritimo para sempre e nunca
na verdade fazer isso.

A maioria das decisGes, paz de espirito ou falta dela esta principalmente
ligada a situagéao financeira deles.”

E nesse contexto ele chegou a seguinte conclusdo em relacdo ao perfil dos
maritimos:

Geralmente sdo pessoas de classe média, que entram na profissdo a fim de
ganhar o salario de Mercante que normalmente é maior do que a média salarial do
pessoal que trabalha em terra. Independente do pais, o homem e mulher do mar de
fato ganha mais por conta de todos os riscos, pela instrucdo especializada, pelo
trabalho arduo e privagcdes emocionais que estdo expostos.

Acabam sendo o elemento na familia que melhor ganha, e a maioria deles se

sente na obrigacéo de auxiliar financeiramente a sua familia. Muitos ajudam n&ao sé
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0s pais, conjuge e filhos, como também irmaos e cunhados. Essa situacdo muitas
vezes gera uma dependéncia por parte dos outros, além de situacdes especiais que
podem gerar problemas no futuro como imoveis e outros bens declarados em nome
de outras pessoas. Ha casos onde a pessoa que quis “ajudar” diz ser a real
proprietaria do patriménio e quando o profissional desembarca, percebe que foi
enganado.

Rajeeve comenta o quanto esse perfil provedor de dinheiro é socialmente
importante, no entanto essa dependéncia ndo pode ser eterna. Cada pessoa precisa
ter seu objetivo financeiro a longo prazo, e isso € bastante particular, o sonho do
individuo ndo pode estar envolvido com o dos seus pais, familiares ou outras

pessoas.
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3 INDEPENDENCIA FINANCEIRA E O PLANEJAMENTO IDEAL PARA O
MARITIMO DE ACORDO COM CADA IDADE

O Best-seller “Os Segredos de uma mente Milionaria” escrito por T. Harv
Eker, considera que a raiz do sucesso ou fracasso financeiro é exclusivamente
interna e que todos nds temos um padrao mental financeiro que determina se vamos
batalhar a vida inteira por dinheiro ou se vamos atrair a prosperidade financeira.
Esse padrao esta passivel de mudanca, desde que a pessoa queira.

O autor do Guia Financeiro para Maritimos, Rajeeve Kaushik, resolveu aceitar
uma nova crenga em sua vida e padronizou a prépria mente para que conseguisse
atingir a Independéncia Financeira.

Ser independente financeiramente significa ndo ter contas em atraso, poder
fazer o que considerar de bom na vida e ndo depender mais de salario. Trabalhar
apenas pelo fato de querer trabalhar, ndo porque precisa para sobreviver. Nesse
estagio, seu dinheiro mensal vira do rendimento dos seus investimentos.

Dependendo do estilo de vida de cada individuo, consegue-se conquistar a
independéncia financeira com mais facilidade. Quanto menos materialista for, com
mais facilidade consegue este mérito.

Para atingir esse patamar, é necessario focar no aumento de ativos (bens e
servicos que garantem a entrada de mais dinheiro em sua carteira como, por
exemplo, iméveis para alugar ou produtos de investimento) e reduzir o consumo de
passivos (sédo bens e servicos que dédo despesas como, por exemplo, carro e casa
propria).

Aos 50 anos, Rajeeve conseguiu conquistar sua independéncia financeira, ele
requisitou sua propria aposentadoria apds 29 anos de vida dedicada ao mar, e
compartilhou o passo a passo em seu livro, para que qualquer mercante,
independente do género possa atingir o mesmo patamar.

Na introducéo do livro, Rajeeve escreve uma frase que o Capitdo do primeiro
navio que ele embarcou ainda bem jovem, o ensinou e o fez ficar obstinado a esse
objetivo:

“ It does not matter what you earn, what matters is to learn how to save it!”

Traducao livre:
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“‘Nao importa quanto vocé ganha, o que importa é saber como guardar e
investir parte disso”

A fim de ser bastante eficaz, o autor separou o guia financeiro de cada idade,
dizendo qual deve ser o plano de vida de cada faixa etaria, para que o maritimo
consiga ter um Otimo aproveitamento do seu salario e ao final de sua carreira saia
tendo atingido a independéncia financeira.

E importante que o mercante siga esse guia que traduzi de forma livre aqui
abaixo, pois o0 autor passou por cada aflicho que ndés maritimos passamos e
passaremos, entdo seguindo esse planejamento as chances de tudo transcorrer da

melhor forma e o objetivo final ser atingido, sdo bem maiores.

3.1 Plano de vida n° 1: o inicio
De 18 a 21 anos

O maritimo recém chegado a bordo ainda esta aprendendo sobre a profisséo,
mas deve pensar no futuro financeiro, e se ele aceitou o desafiador convite do autor
Rajeeve para atingir a independéncia financeira. Ele precisa colocar esse objetivo
como foco e dar inicio a sua jornada de continuo aprendizado.

Criar o habito de poupar e nao comprar de forma compulsiva tudo o que vocé
sempre quis ou até mesmo o que sempre lhe foi negado pelo seus pais é
fundamental. Todos devem se perguntar antes se 0 que esta prestes a adquirir é
fundamental mesmao.

Rajeeve comenta ser importante o jovem e a jovem profissional do mar
usufruirem, gastando de forma livre o primeiro e no maximo o segundo salario, mas
depois comecar a fazer reservas.

Crie uma conta na corretora de investimentos e submeta 25% do seu salario
para um fundo de investimentos. No préximo capitulo eu detalharei melhor sobre
esse tipo de investimento.

O ponto crucial para aprender nessa fase é a importancia de ter uma vida
financeira saudavel criando o habito de guardar dinheiro e investir.

Apesar do autor indicar fundos de investimento, seria bastante aplicavel para

um maritimo brasileiro comecar investindo em Titulos Publicos do Governo Federal
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que acaba sendo uma opcao interessante para um pais como o Brasil que possui
altas taxas de juros.

3.2 Plano de vidan® 2

De 22 a 25 anos

Nesse periodo o maritimo recebe cerca de 12 mil reais dependendo da
empresa para a qual trabalha (e do pais), e € a primeira vez que esta recebendo
essa quantia de dinheiro. Ele ainda ndo possui nenhum dependente direto ou
responsabilidades imediatas, talvez ajudar os pais, av0s ou preparativos para 0
casamento.

Caso o mercante inicie sua vida profissional nessa faixa etaria, o indicado &
seguir as instrucdes do plano de vida nimero 1 e depois iniciar um investimento em
um fundo de investimento diferente a cada 6 meses.

Durante o periodo de 6 meses de espera, o investidor maritimo deve guardar
0s 25% do salario que esta se habituando a separar, em um tipo de produto de
renda fixa que tenha alta liquidez (o que significa dizer que o dinheiro podera ser
resgatado com facilidade).

No livro que estou usando como referéncia o autor citou como exemplo um
tipo de transacdo que nao existe aqui no Brasil, mas equivaleria a colocar o dinheiro
durante 6 meses no Tesouro Direto, rendendo em um Titulo que acompanha a taxa
SELIC ou na poupanca, que apesar do baixo rendimento, também é um bom
exemplo de produto de investimento que possui essa alta liquidez.

Passado o semestre, o maritimo retira o dinheiro do tesouro direto ou
poupanca e reinveste em um fundo de investimentos da preferéncia dele e repete

iSso por 3 vezes.

3.3 Plano devidan®3

De 26 a 27 anos
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Nessa fase, o0 maritimo esta no mar faz 2 ou 3 anos, ainda néo esta casado
mas pretende em breve. Reservou um apartamento e vai pagar aluguel. Tem um
dinheiro no banco sobrando e néo tem planos de como aproveita-lo.

Geralmente o maritimo dessa idade cuida do seu plano de saude e da familia
e tem 3 ou 4 fundos de investimentos conseguiu subir de cargo e consequentemente
seu salario deve aumentar. Por conta disso, Rajeeve indica aumentar a
porcentagem dedicada aos investimentos mensais para 35%.

Depois que o maritimo casa, suas despesas crescem e independente da
cultura e ele sempre envia um valor razoavel como ajuda de custos para a esposa.
Costuma também adquirir um plano de salde que comporta ele e a esposa, tendo o
cuidado se o plano cobre todas as despesas de gravidez.

Apesar do livro ter sido escrito em 2015, o autor restringiu abordagem
basicamente ao publico masculino mercante. Por eu ainda ndo ter experiéncia
pratica, torna-se dificil chegar em uma concluséo fidedigna sobre como a mulher
mercante provém financeiramente sua familia em terra. No entanto preciso deixar
evidente o fato do género feminino se fazer cada vez mais presente no ambito
maritimo.

Depois de ter todo cuidado necessario com as novas futuras despesas, 0
profissional mercante deve cuidar dos seus investimentos que até essa altura € um
portifélio de fundos de investimentos.

Esses fundos devem ser diversificados, e deve-se ficar atento quanto ao
historico de crescimento do rendimento do fundo e se é confiavel.

Dessa forma o mercante observa o poder do dinheiro trabalhando por ele sem
precisar fazer esforco algum; percebendo o poder positivo de rendimento através de
juros compostos que estao presentes em todos os produtos de investimento.

O ideal é o maritimo ndo se abalar com as noticias do mercado financeiro
caso nao seja das melhores, manter seu objetivo e esperar o vencimento ou um
longo prazo passar para reaver suas economias. Nessa altura o dinheiro esta
alocado em produtos de alta liquidez, fundos de investimentos e também ac¢bes caso
ele tenha mais interesse e perfil arriscado.

No entanto, considerando que o mercante pode ndo ter uma excelente

conexdo com a internet a bordo é bom ele comprar acdes que esteja disposto a
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retirar somente a longo prazo pois ndo poderé ficar controlando a todo instante o
momento ideal de venda das ac0es.

Essencialmente nesse estagio de vida, o ideal é estender a possibilidade de
guardar o dinheiro 0 maximo que ele conseguir e adiar o aumento das despesas

(como por exemplo ter filhos) por mais alguns anos.

3.4 Plano de vida numero 4

De 29-35 anos

Nessa etapa muitos j4 se tornaram comandantes ou chefe de maquinas e
seus salarios aumentaram cerca de 2,5 ou 4 vezes mais.

Mesmo se 0 mercante até entdo nao tenha parado para guardar dinheiro e
pensar no futuro, o autor Rajeeve diz que o maritimo tera que comecar do inicio
aderindo os 3 planos basicos anteriores, ndo importa a idade que esteja, pois nesse
caminho n&o existem atalhos.

Nessa fase, alguns maritimos podem estar pensando em deixar o mar e
trabalhar em terra. Mas se olhar para tras e ver o quanto o dinheiro rendeu nos
altimos 10 ou 12 anos, ter4 um incentivo de continuar investindo, pois ja possui um
montante consideravel.

E nessa etapa que costumam vir os filhos e as despesas acabam
aumentando e, caso ainda ndo tenha comprado uma casa, também costumam
efetuar a compra nessa época.

Nesse estagio é bom iniciar um outro fundo de investimento com a esposa,
colocando ela como primeira titular, esse fundo recebera parte do salario dele e
parte do dela.

Rajeeve recomenda a abertura de um outro produto de investimento somente
para o filho. Nesse investimento o intuito é guardar dinheiro de forma segura até a
maioridade da crianca; com esse montante acumulado espera-se pagar a faculdade,
despesas de intercambio e outras despesas no futuro. Como o intuito é guardar a
longo prazo de forma segura um excelente produto financeiro que pode ser aderido
séo os LCI, LCA, CDB e Tesouro Direto. Todos sdo bons exemplos de produtos

financeiros de renda fixa (explicarei sobre 0s mesmos no préximo capitulo).
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3.5 Plano de vida numero 5

De 32-45 anos

Nessa etapa o mercante tem trabalhado como capitdo ou chefe de maquinas
por pelo menos 5 anos, suas criangcas estdo crescidas e a talvez a preocupacgao
agora seja a faculdade e se 0 mercante seguiu as instituicdes anteriores, sua vida
esta tranquila no ambito financeiro.

Conforme a idade vai passando, vai ficando cada vez mais evidente a
importédncia da educacdo financeira. A importancia de ter se planejado
financeiramente para o futuro. Segundo um artigo encontrado no site “crewtoo”, que
auto se intitula a casa do maritimo online, a maior causa de tristeza dos maritimos
costuma ser a soliddo e isolamento de sua familia. Portanto quanto mais cedo o
mercante iniciar seu planejamento, mas cedo ele conseguira deixar a profissdo de
forma segura.

Nessa altura seus investimentos estdo bem diversificados, todos eles
trabalhando sozinhos para ajudar na sua independéncia financeira. O mercante
pOSSuUi uma casa paga e muitos pensam em comprar um imovel no intuito de usa-lo
como investimento.

Nessa etapa muitos optam por sair e trabalhar em terra. O que Rajeeve
sugere é que a pessoa ndo saque todos os investimentos de uma Unica vez. Sua
indicacao € para resgatar aos poucos e se houver necessidade. Segundo o autor,
até essa fase de planejamento € possivel prover a familia, sem trabalhar, por mais 2
ou 3 anos com o0 montante acumulado.

No entanto se o mercante quiser continuar, o que o0 autor recomenda é nao
divergir do foco, ndo mudar de planos. Continuar estudando paralelamente e
continuar investindo em um dos muitos fundos existentes no mercado e uma
pequena mudanca de alocagao de ativos pode ser considerada.

Nesse contexto o investidor e investidora do mar podem optar por comprar
uma propriedade ou ac¢des ou alguma ETFs para preparar uma reserva financeira

ainda maior. No proximo capitulo explicarei sobre ETFs.
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Essa € a hora em que se pode observar os rendimentos crescendo de forma
exponencial.

Quando se pensa em aposentadoria, muitos acreditam que o plano de
previdéncia privada € o melhor produto financeiro. No entanto o autor ndo comenta
sobre planos de previdéncia privada, pois diz ser pouco rentavel e muito custoso; em
alguns casos o valor de taxa cobrado para manipular a conta é tdo grande que no
total chega a ser maior do que o lucro, ou seja, o individuo perde dinheiro.

Foi observado que em nenhum momento o autor falou de capitalizacdo ou

consércio, pois ambos costumam ser mau negocio. A melhor forma é guardar

dinheiro em investimentos sélidos e ver ele crescendo de forma sélida e segura.

3.6 Plano de vida numero 6

50 anos ou mais

Esse estagio pode ser um pouco estressante, 0 mercante estd bem mais
velho pensando em sua aposentadoria e isso pode ser bem assustador.

Apesar do montante de dinheiro acumulado em anos de investimentos ele fica
em duvida se esse realmente sera o bastante.

Talvez o filho ainda ndo tenha casado ou esteja terminando a faculdade, isso
o faz ainda ter grandes despesas fixas e a ideia de ficar sentado em casa pode
causar bastante mal ao mercante.

O auxilio que o autor Rajeeve fala € para o maritimo paralelamente ir
preparando sua vida social apés a aposentadoria. Expandir os antigos hobbies,
aderir a novos e fazer novos amigos.

Nessa altura os ativos estdo mais numerosos e bem diversificados. O
sonhado objetivo de Independéncia financeira estd chegando e Rajeeve pede para
ser feito um teste.

Ainda trabalhando no mar, o maritimo deve pedir para a esposa controlar todo
0 gasto mensal, pois em pouco tempo os dois estardo sempre juntos, e para viverem
bem com o dinheiro acumulado precisam estar em sintonia exata com 0s seus

gastos. O teste sera estipular o gasto periddico do casal, isso fara com que eles
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criem um limite natural de despesas e tenha uma nocao sélida de que o montante
que juntaram sera capaz de prové-los pelo restante da vida.

E importante deixar evidente que ao estipular os gastos, precisa-se
considerar o lazer, emergéncias e até mesmo gastos flteis. Pois a vida nunca é
exata e durante todas essas etapas de plano de vida o profissional e a profissional
mercante usufruiram do dinheiro de forma prazerosa além de investir e mesmo

agora chegando na independéncia financeira também continuardo usufruindo.

3.7 Plano de vida numero 7: aposentadoria

Menos que 60 anos ou mais

Apesar do medo de muitos nessa etapa, segundo o autor, essa pode ser a
melhor etapa da vida financeira e econémica se for bem planejada.

Se o0 maritimo realmente seguiu cada passo, foi se planejando
psicologicamente e financeiramente. Aposentar, ndo ir4 significar desespero por
saber que vai ganhar menos do que quando atuava na profissao.

E necessario deixar evidente que a importancia da educac&o financeira para
maritimos ndo esta apenas ligada a pilha de dinheiro que inevitavelmente tera
construido, mas também lhe dard uma novo pensamento de encarar o dinheiro e 0
gasto dele de uma forma totalmente sustentavel.

Durante a caminhada para sua independéncia financeira, naturalmente criou-
se 0 habito de poupar e investir. Nessa etapa, todos os filhos estdo encaminhados,
ndo ha mais nada com que se preocupatr.

Se todos os passos foram seguidos, o mercante estardA com um montante
bastante grande de dinheiro. Eles costumam aproveitar para viajar com a esposa e
atingir outros sonhos, antes improvaveis por conta do tempo. Mais uma vez ressalto
a problemética de ndo possuir dados femininos, mas ao atingir o objetivo de ser
independente financeiramente, o individuo independente de género, tende a buscar
concretizar seus sonhos.

Como ultimo conselho, Rajeeve diz para o maritimo nunca resgatar 0s
investimentos de uma s6 vez. Apenas ir sacando parte deles quando for o momento

ideal do mercado financeiro.
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4 IMPORTANCIA DE POUPAR, INVESTIR E TIPOS DE INVESTIMENTO

Segundo dados do livro de Educacdo Financeira, Quebrando Mitos, escrito
pelo autor Roberto Navarro, em 2014, existem um pouco mais de 380 mil
investidores que investem em Tesouro Direto, 616 mil investem na BOVESPA e
mais de 100 milhdes investem na Poupanca.

Outro dado que também é importante sobre investimentos, dado esse retirado
de uma palestra da empresa Infomoney, é que nos Estados Unidos apenas 2% dos
americanos investem via banco enquanto que no Brasil 99% dos brasileiros
investem via banco.

Nessa mesma pesquisa, muitos admitiram ndo saber o que € uma corretora
de investimentos e disseram que nao investem com elas, ou pedem o auxilio de um
agente de investimento, por conta do medo ou pelo desconhecimento.

Nesse contexto, pode-se observar o quanto a populacdo esta despreparada
para investir e fazer o seu dinheiro com qualidade. A maioria ndo se encontra
preocupada em melhorar seu conhecimento a respeito disso e esse cenario pode
ser trazido para o contexto dos maritimos brasileiros.

No entanto, inevitavelmente acabam pagando pelo preco da ignorancia;
exemplo disso € sempre investir nos bancos que costumam cobrar altas taxas de
administracdo para até mesmo investimentos simples e o fato de fugir deles
buscando um investimento na corretora permite o investidor obter lucros melhores
no final do investimento.

Esse trecho do livro do Financial Guide for Seafarers, o autor evidencia a
importancia do conhecimento:

“It is you who is going to make a difference to your life!

There will be no Shipping company or otherwise (for non-shipping people if they are
reading this book), no government, no bank and certainly no financial advisor, who

will EVER look after your interests; they will always put their interests first.”

Traducéo:

“ Somente vocé fara a diferenga na sua vida!
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Nenhuma companhia de navio ou caso contrario (se vocé nao for maritimo) nenhum
governo, nenhum banco e certamente nenhum agente financeiro, nunca cuidaréo do
seu dinheiro, dos seus interesses financeiros da mesma forma que vocé mesmo,

eles irdo sempre colocar os interesses deles em primeiro lugar.”

4.1 Renda fixa X Renda Variavel

E importante o maritimo saber o seu perfil de investidor, se é conservador ou
mais arrojado e a partir disso focar em seu objetivo futuro e escolher os melhores
Investimentos de Renda Fixa ou Renda Variavel que o fardo alcancar o grande
sonho.

No Guia Financeiro para maritimos, o autor Rajeeve fala essencialmente
sobre fundos de investimentos que sdo uma Otima opcdo de investimento, mas
passando para a realidade do brasileiro, existem também muitos outros produtos
capazes de fornecer rendimentos anuais semelhantes ou maiores aos do fundo de
investimento. Eu abordarei sobre eles mais adiante nesse mesmo capitulo.

Quando se lida com Renda Fixa, logo na hora do investimento sabe-se o
guanto o seu dinheiro ird render no dia do resgate. E com a tecnologia atual, nem se
precisa fazer as contas, facilmente por pesquisa na internet é possivel encontrar um
site que lhe ofereca o servico de calcular para o investido o rendimento que ele ir4
obter.

Com a Renda fixa, a Unica maneira de ficar rico € iniciar investindo grandes
quantias de dinheiro. Ela acaba sendo uma excelente forma de regar o seu dinheiro
com juros favoraveis, que sdo maiores do que a inflagéo.

Como exemplos de produtos de Renda Fixa, abordarei mais adiante sobre os
principais que tanto os bancos, quanto as corretoras costumam trabalhar. Sao eles:
Fundos de Investimentos, Tesouro Direto, Debéntures, LCI, LCA e CDB.

Quando se lida com Renda Variavel, ndo é possivel saber o quanto aquele
investimento ird render. No entanto, ao contrario de produtos de renda fixa, 0s
produtos de renda variavel podem lhe conduzir a lucros exorbitantes assim como

também pode fazer vocé perder bastante dinheiro.
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E onde se aprende que quanto mais risco o investidor esta disposto a correr
mais ele pode ganhar ou perder. Como produtos de Renda Varidvel, comentarei
sobre acdes, opcdes e EFTs (Exchange Traded Fund). A intencdo € sempre fazer o
dinheiro trabalhar para o préprio maritimo investidor enquanto este estiver no mar.

A seguir, encontra-se a descricao dos principais exemplos sobre Renda Fixa:

4.2 Fundos de Investimentos

Os fundos de investimentos que foram bastante indicados pelo autor Rajeeve
sdo uma espécie de condominio financeiro. Portanto existe um Gestor chefe do
fundo, uma auditoria do fundo, um érgéo regulamentador, um 6rgéo classificador do
fundo e uma equipe de gestéao do fundo.

Toda essa despesa é compartilhada por meio da taxa de administracdo do
fundo.

Existem diferentes tipos de fundos de investimentos, eles funcionam como um
meio de investimento. Através dele, vocé consegue investir em renda fixa, renda
variavel, diversificar suas acoes, inclusive em setores agropecuario, imobiliario ou
até fundo multimercado (investe em diferentes setores e produtos financeiros como:
Titulo Publico, Moedas, Debéntures, A¢bes, LCI, LCA) pois cada fundo tem o seu
objetivo.

Pode-se checar a performance do fundo todos os dias, semana, més ou ano;
e se vocé nao estiver satisfeito com a performance do fundo ou servico vocé pode
trocar por outro.

Os fundos de investimento rendem bastante, sdo faceis, flexiveis e
transparentes e também pouco arriscados.

4.3 Tesouro Direto

Como no Brasil as taxas de juros sao bastante altas, alguns investimentos
como o Tesouro Direto sdo ideais para quem quer obter um bom rendimento e ainda
de uma forma segura.

Os Titulos Publicos sdo emitidos e garantidos pelo Governo Federal. O

objetivo de sua missdo € captar recursos com a finalidade de financiar as
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necessidades de investimentos do governo com transporte, educacdo, saude,
manutenc¢ao da estrutura, entre tantas outras necessidades do Governo Federal.

Séo utilizados também para cobrir déficit orcamentario e antecipar receitas do
orcamento e operacodes de crédito.

Ha uma grande variedade de Titulos Publicos no mercado, o mercante
investidor deve escolher sempre de acordo com seu objetivo, sua finalidade e seu
estilo de investidor.

Os Titulos Publicos sdo uma otima opcéo de diversificacdo de carteira de
investimentos, sdo diversas modalidades com juros pos-fixados, pré-fixados e
também mistos.

As taxas em que os Titulos estdo indexados (SELIC, IPCA) sdo bem
melhores em comparacdo com a caderneta de poupanca, mesmo considerando as
taxas cobradas pela operacéo e o imposto da renda fixa.

Para adquirir os titulos do Tesouro € sempre via corretora de investimentos,
apos fazer um cadastro no site da corretora e esperar a aprovacao. O investidor
pode comecar a investir em qualquer um dos possiveis titulos.

Quanto a remuneracdo, os Titulos Publicos podem ser prefixados e pés-
fixados.

Prefixados: a rentabilidade € definida no momento em que é feito o
investimento.

Pos-fixados: a rentabilidade esta associada a algum indice, como o IPCA ou
SELIC.

Ao ser feito o resgate do Titulo, é necessario pagar uma taxa de Imposto de

Renda que funciona da seguinte maneira:
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Tabela 1- Taxa de IR cobrada de acordo com o tempo de investimento.

Taxa cobrada sobre o Numero de dias de
rendimento investindo
22,5% 180 dias
20% 360 dias
17,5% 720 dias
15% Maior que 720 dias

Fonte: autoria prépria

Essa taxa € cobrada ndo somente para o Tesouro Direto, mas também para

outros tipos de produtos de Renda Fixa.

4.4 Debéntures

As Debéntures funcionam exatamente como o Tesouro Direto, no entanto, ao
invés de emprestar dinheiro para o governo, o maritimo investidor emprestara
dinheiro para uma empresa e essa empresa utiliza esse montante para fazer
fabricas, aumentar o capital de giro ou novos investimentos.

O risco existente € que ha a possibilidade da empresa ndo pagar o investidor,
e a debénture ndo possui protecdo do Fundo Garantidor de Crédito (FGC). Portanto,
€ importante pesquisar antes quais sdo as empresas mais solidas do mercado.

Algumas debéntures sao incentivadas, e elas sédo isentas de Imposto de
Renda. Isso ocorre porque algumas empresas estdo sendo incentivadas pelo

Governo por serem essenciais no auxilio da infraestrutura da populacéo.

4.5 Letra de Crédito Imobiliario e Letra de Crédito do Agronegdécio (LCl e LCA)

Comparado com a poupanca, o rendimento desses produtos financeiros pode
variar de forma até 80% superior ao da caderneta de poupanca, dependendo da

instituicdo financeira que oferece a letra.
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Os dois sédo exatamente 0 mesmo investimento, o que muda € somente o
setor em que a pessoa investira dinheiro, mas a regra que é aplicada a um também
€ aplicada no outro.

O LCI e o LCA séo isentos do Imposto de Renda e tem garantia do Fundo
Garantidor de Crédito. O FGC garante a devolucao do dinheiro do investidor até o
valor limite de R$250.000,00, por isso o ideal é respeitar esse valor como limite.

4.6 Certificado de Depoésito Bancéario (CDB)

CDB é um instrumento de captacdo dos bancos, com objetivo de financiar
suas atividades. O maritimo investidor emprestara dinheiro aos bancos em troca de
uma rentabilidade (juros).

E um tipo de investimento onde é cobrado imposto de renda de acordo com a
mesma tabela regressiva de cobranca de imposto de renda do Tesouro Direto
(tabela 1), que varia de 22,5% até 15% em um periodo de 2 anos.

Possui garantia do FGC, portanto seu risco € bastante equilibrado e a
aquisicdo do CDB pode ser feita pelo banco ou através de uma corretora de
investimentos.

A seguir, encontra-se a descricdo dos principais exemplos sobre Renda
Variavel:

4.7 Bolsa (Mercado de Acdes)

No cenario econémico atual, no qual predomina o uso intensivo de tecnologia,
a grande competicdo entre as empresas e a globalizacédo faz com que as empresas
passem a ndo depender Unica e exclusivamente dos recursos proprios para financiar
sua expansdo. Nesse sentido, uma alternativa disponivel para as empresas se
capitalizarem é a abertura de capital.

Ao abrir seu capital, uma empresa encontra uma fonte de captacdo de
recursos financeiros permanentes. Com recursos oriundos da venda das acfes, a
empresa tem a possibilidade de fazer reestruturagéo de passivos, investir em novos

equipamentos, no desenvolvimento de pesquisas, profissionalizagdo, melhorando
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assim, seu processo produtivo, tornando-se mais eficiente e beneficiando toda a
comunidade.

Dessa forma o maritimo que optar investir em acdes contribui para a
producdo de bens, dos quais ele também & consumidor. Além de permitir-se ganhar

altos rendimentos através da sua escolha por um tipo de produto de renda variavel.

4.8 Exchange Traded Fund (ETF)

Os ETFs funcionam como um fundo de investimento negociado em bolsa. Ele
€ composto por uma cesta de a¢des que vocé pode saber quais sdo na hora da
compra. E como se o investidor estivesse lidando com uma acéo, as regras S&o
basicamente as mesmas e a vantagem que ele pode comprar todas elas por um

valor mais acessivel.

4.9 Opcoes

Esse investimento € bastante util para o mercante que quiser diversificar e
fazer com que seu dinheiro renda a curto prazo (em questdes de meses), ao inves
de render durante anos (que € o aconselhavel para quem investe em acoes).

Enquanto as acfes sao derivadas de empresas, as opcdes sdo derivadas das
acles, ou seja, 0 que acontece em agao mexe muito com 0 preco em opcgao.

As opc¢Oes sdo uma excelente oportunidade para o investidor que deseja

alavancar seu dinheiro, com pouco capital inicial e baixo risco.
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5 PESQUISA COM OS PROFISSIONAIS MARITIMOS

5.1 Delineamento da pesquisa

Os resultados que se seguem sdo parte de uma pesquisa baseada em
entrevistas com profissionais maritimos, elaborada para esta dissertacdo de
monografia. Com ela espera-se obter dados mais concretos acerca dos assuntos
aqui abordados, que atestem a validade da direcdo que se pretendeu seguir nos
guestionamentos e estudos abordados nesse trabalho.

Para esta pesquisa foi elaborado um questionario que tentou permanecer o
mais neutro possivel de influéncia nas respostas dos entrevistados. O questionario
consta de 12 questbes discursivas e pessoais sobre a experiéncia financeira do
maritimo em sua profissdo. Foi pedido que os entrevistados respondessem com
sinceridade e explicado que isso fazia parte de uma pesquisa para a monografia que
media a importancia da educacéo financeira para profissionais da Marinha Mercante.

A amostra de voluntdrios para a pesquisa foi colhida pessoalmente nas
instalacbes do CIAGA e digitalmente através da ferramenta de formularios de
pesquisa do Google, tudo isso informalmente. A entrevistadora simplesmente se
apresentou e perguntou se as pessoas nao estariam interessadas em responder a
uma pesquisa, explicando o objetivo da mesma. Nao foi usado de qualquer
imposi¢cao nem obrigatoriedade de participacdo na pesquisa as pessoas abordadas.

Foi marcante o interesse de varios profissionais, que aceitaram participar da
pesquisa na discussao das questdes da mesma, demonstrando um interesse do
maritimo em cuidar de sua gestao financeira.

O questionario utilizado, bem como alguns exemplos dele preenchido podem
ser vistos no ANEXO A (QUESTIONARIO).

5.2 A amostragem

O numero de amostragem foi elaborado sem obedecer nenhum método
estatistico, de tal forma que preciso explicitar que os resultados encontrados néo
necessariamente refletem de maneira fidedigna o pensamento e o relacionamento

da classe profissional da Marinha Mercante com relagdo as suas finangas.



34

No total 40 profissionais participaram de maneira 100% espontédnea. Os

profissionais participantes pertencem aos seguintes cargos:

tabela 2- Profissionais que participaram da pesquisa

Maritimos participantes

1 10% 10%

m Subchefe
m Segundo Ofcial
m Praticante

» Outros

Fonte: autoria propria
95% dos entrevistados entraram na profissdo ha 15 anos. Apenas dois dos
entrevistados trabalhavam no mar a mais de 20 anos. A maioria eram jovens de 25 a
35 anos.
N&o foi obrigatdria a identificacdo e nem dizer o quanto estavam recebendo,
no entanto 67,5% decidiram falar qual era o valor de seu salario. O resultado foi o

seguinte:
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tabela 3- Faixa Salarial dos entrevistados

Faixa Salarial

® 10 mil 213.999 mil
= 14 mil 317.999 mil
18 mil 321.999 mil

22 mil 324.999 mil

Fonte: autoria prépria

Observa-se com esta tabela, o fato do profissional do mar receber um salario
maior do que a média dos profissionais em terra. Visto que a maior parte dos
entrevistados eram jovens com ingresso recente nesse mercado de trabalho e

mesmo assim todos possuem salarios de pelo menos dez 10 mil reais.

5.3 Resultados e analise

As perguntas contidas no questiondrio sdo referentes ao salario do
entrevistado e a forma com que ele investe, e se 0 mesmo é feliz com a quantia que
recebe. A pesquisa também aborda conhecimentos dos principais produtos
financeiros do mercado e investiga se o0s entrevistados conhecem o termo
“independéncia financeira” e se estariam dispostos a conquista-la, bem como a
pagar alguém para lhe ensinar a investir. Os resultados foram os seguintes:

O alto salario combinado com o pequeno tempo de ingresso na profissdo
(média de 15 anos), confirma-se como uma boa justificativa para estes homens e
mulheres do mar considerarem-se felizes com sua saude financeira (tabela 4).
Talvez, com o passar dos anos, mesmo o salario mais alto ndo sera o suficiente
para reté-los na profissdo. Por isso o planejamento prévio financeiro é conveniente
independente do objetivo do individuo, pois esse planejamento dara a seguranca e
liberdade para o maritimo decidir o rumo que levara sua vida.
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tabela 4 - Porcentagem dos participantes que estéo felizes com sua saude
financeira

Esta feliz com sua propriasaude
financeira

~

N nao

msm

Fonte: autoria propria

tabela 5 - Porcentagem dos que investem parte do que ganha

Investe parte do que ganha

m nac

msm

Fonte: autoria propria

97,5% disseram conhecer o termo “independéncia financeira” e 67,5% deles
disseram estar focados em conquista-la, e a mesma porcentagem de 67,5% esta
disposta a aprender mais com um profissional especializado em educacao
financeira.

Os resultados obtidos mostram que os entrevistados conhecem algo sobre os
produtos financeiros abordados. No entanto, grande parte deles investem em
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poupanca e previdéncia privada, que sao formas muito conservadoras de
investimento e outros, com um perfil mais arriscado, investem em terrenos e imoveis.

Frente ao exposto, percebe-se que os maritimos conhecem os investimentos
de forma muito superficial, induzindo-os , assim, a optar por um investimento mais
facil, que sé@o os principais produtos bancérios indicados pelos gerentes dos bancos.

No entanto, ha um forte desejo de conquistarem suas respectivas
independéncias financeiras, estando dispostos a pagarem um profissional
especializado no setor financeiro a fim de ensina-los a investir corretamente. Assim,
0 acesso a esse conhecimento ainda na fase de preparacdo académica dos
individuos que irdo trabalhar no mar, seria relevante para adquirir uma prosperidade
financeira a longo prazo.

Apesar de haver professores que lecionam sobre a 6tica econémica mundial
na EFOMM, estes poderiam dedicar parte de seu tempo para a educacgao financeira
pessoal dos alunos, de forma a torna-los mais capacitados e preparados.

De forma a maximizar o aproveitamento Util do tempo e a direcionar parte do
seu dinheiro a um objetivo especifico, a gestdo financeira torna-se de extrema
importancia e valia para a comunidade maritima. Assim, 0s sentimentos pessoais de
frustracdo por receber altos salarios e ndo ser capaz de acumular um o6timo
patriménio poderdo ser evitados, além de preparar consumidores conscientes de

suas acdes e habituados a economizar sem deixar de aproveitar a vida.
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6 CONSIDERACOES FINAIS

Tendo discorrido diversos aspectos sobre o projeto para o desenvolvimento
da gestédo financeira do maritimo, este estudo foi idealizado para que pudessem ser
levantadas as informacdes consideradas mais pertinentes para o desenvolvimento
da educacdo financeira pessoal do nicho dos Maritimos, e apresenta-los aos
principais exemplos de produtos financeiros a fim de auxilid-los no instante que
forem investir.

Primeiramente, Gestdo financeira € um assunto importante para 0s
profissionais da marinha mercante, pois com os relativamente altos salarios que
recebem sao capazes de atingir uma vida plenamente saudavel financeiramente,
capazes de usufruir o salario gastando com lazer, comprando o bem que desejam
consumir e ainda sair da profissdo tendo conquistado a Independéncia financeira,
caso esse seja seu foco.

Portanto, quanto mais cedo 0s maritimos tiverem consciéncia dessa tematica,
terdo a oportunidade de planejar suas vidas desde o inicio da carreira e poderéo
galgar de forma mais rapida o objetivo o qual estiverem obstinados.

Por fim, com a pesquisa, constatou-se que de fato a marinha mercante
provém, de forma satisfatéria, o profissional que a serve, visto que 85% dos
entrevistados disseram estar felizes com a propria saude financeira. No entanto, eles
poderiam estar mais jubilosos caso aprendessem como conciliar seus objetivos com
os produtos financeiros que podem vir a ajuda-los a conquista-los.

A implementacdo de uma nova ideologia é um processo que deve ser feito
com responsabilidade procurando sempre mais conhecimento, geralmente ela
encontra resisténcia dentro de n6s mesmos por ser um novo habito. O habito de
economizar concomitante com o de investir; a longo prazo trazem resultados
financeiros maravilhosos. Gastar, faz bem e € saudavel, pois a vida € para ser
aproveitada mas tudo deve ser regulado. Ser independente e prospero
financeiramente é uma ideia que leva consigo grandes desafios e quem a conquista
nao se arrepende de ter dedicado energia nesse objetivo. Atingir essa ideia significa
permitir-se ter uma vida com menos problemas pessoais ou familiares e ter mais

equilibrio.
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ANEXO A - QUESTIONARIO

Funcéo a bordo:

Quando se formou?

Tempo de servico:

Sua idade:

1- Vocé esté satisfeito com o quanto ganha? (caso néo considere envasivo,

coloque ao lado da resposta quanto vocé ganha)

SouN R$
2- Vocé investe parte do que ganha?
SOUN

3- Qual(is) investimento(s) vocé tem ou ja teve?

4- Desses tipos de investimentos abaixo, quais vocé conhece ou ja ouviu falar?

(
(
(
(
(
(
(
(
(

)Poupanca

)Previdéncia Privada
)CDI

)CDB

)Fundos de Investimentos
)Cambio

)Titulos Publicos

)AcOes

)iméveis

5- Vocé se considera feliz com a sua saude financeira?
SouN

6- Vocé ja ouviu falar no termo “independénca financeira”?
SouN

7- Vocé esta focado em ser independente fianceiramente e viver com o

rendimento dos seus investimentos?
SouN

8- Vocé pagaria algum especialista para aprender como investir?
SouN



